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¥ METALCOAT

Un’azienda leader nel settore
|| partner ideale per le imprese

IL GRUPPQ SI OCCUPA DI LAMINATI IN ALLUMINIO E ACCIAIO: PRODOTTI DI QUALITA APPREZZATI NEL MONDO

n‘azienda che & un punto
di riferimento nell'ambi- |

to gei laminati in allumi-
nio e accizio, capace di rispon-
dere alle esigenze del mercato
con una vastissima gamma di
prodatti. La storia di Metalco-
at & quella di un'azienda virtuo-
sa, capace di imporsi in Ttalia e
all'estero grazie alla qualita del
suo lavoro: una realtd cruciale
nel settore della distribuzione
dei semilavorati in leghe di al-
luminis, destinati non soltanto
all'ediliziz, ma anche a numera-
si settori industriall. Dall'auto-
motive af rivestimenti di faceia-
ta ventilata, dalle coperture al-
la segnaletica stradale: Mstal-
coat riesce g offrire un servi-
zio completo che inizia dal mo-
mento della scelta della mate-
ria prima, sempre di alta quali-
ta, e ron si conclude con la ven-

dita, ma prosegue con un eg- |

cellente servizio di post vendi-
ta che mette sempre al centro
la soddisfazione delle esigenze
del cliente.

LE AREE DI MERCATO

Matteo Trombetta Cappella-
ni, Ceo President di Metalcoat,
spiega come funziona lattivi-
ta quotidiana: "Produciama al-
luminiz & acciaie pre-vernicia-
ta: siamo solamente in 10 nel
mando a fare guesto prodatto,
si tratta di una tinea di vernicia-
tura in continuo; Abhiamo una
linea che lavora 24 ore su 24,
sei giorni su sette. Cerchiama di

assecondare tutte le esigenze

natizzazione: cerchiamo di pro-
porre una vastissima gamma di
colori in base a quello che ci vie-
ne richiesto. Passiamo dai cols-
ri standard Ral ai colori specia-
Licome il finto Corten, recente-
mente abbiamo anche raggiun-
10 una partnership con Beckers
Francia, multinazionale nel
campo delle vernici, Abbiamo
messo a punto anche una ver-
nice che va a rivestire i pannelli
degli ospedali e delle sale ope-
ratoria. Il nostro materiale fini-
sce in malti settori, i clienti pos-

del cliente con una forte perso- -

Cea President Il dr, Matteo Trombetta Cappetlani

sano essere sia in ambito edili-
zio, come chi fa coperture indu-

sia civili che industriali, rivesti-
menti di facciata di qualsiasi &i-
pologia, ma anche in altri mer-

cati: penso al Pvdf che & una
| vernice ad altissima resisten-

striali, pannelli sandwich, tetti

Za e fia una grande tenuta con-
tro gli agenti atmosferici, viene
utilizzato in progett! impartan-
ti 0in mercati esteri come guel-
lo degli Emirati Arabi, dove bi-
sagna ‘combattere’ sabhia, sal-
sedine e quant'altro”,

C'& poi il vasto mercato dell'al-
Llurninio: “Abbiamo un appalto in
esclusiva per Anas, per i rivesti-
menti delle gallerie, 0 anche nel
settore petroliferc, con le pen-
siline delle stazioni di servizio,
senza dimenticare | controsof-
fitti di aeroporti, pspedali, cen-
tri commerciali, ma anche nel
settore aeronautico”
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ALPINE ANODIZING | |a nuova realta

L'eccellenza del Made in Italy

scommette sull’anodizzato

IL NUOVO STABILIMENTO SARA OPERATIVO A PARTIRE DA FEBBRAIO 2022

0 sguarda sempre rivolte
al futuro e la voglia di ac-
cettare nuove sfide, sem-

pre pil stimolanti, sono alcune |

delle caratteristiche del grup-
oo e, tra i tanti progetti pranti

a consolidarsi, il primo a diven- |

tare reattd & guello relativo ad
Alpine Anodizing.

LA NUOVA VISIONE

Il nuovo stabilimento della nea
costituita societa *Alpine Ano-
dizing” si trova & Calogno al Se-
rio, in provincia di Bergamo, e
sara operativa dal febbraio del
2022, consentendo di immetie-
re sul mercato {can un ciclo di
verniciatura speciale) un uite-
riere settore strategice, quello
dell'anodizzato. Un prodotto hi-
tech di durata praticamente il-
limitata, in grade di conquista-
re mercati di nicchia di grande
eceetlenza e redditivita, e che
trova tra | suoi massimi esti-

mator! i progettisti del mercato

degli edifici disegnati dalle ar-
chistar. Un settore in cui si ma-
gnifica l'eccellenza del Made
in Ttaty di cui Alpine Anodizing
raccoglie Ueredita dal gruppo

per trasmetterla ai clienti che

ne farahno buen usa.

Lasfida _
Piccole produzioni
ma di grande qualita
per risporiderg
@-esigenze di nicchia

sopra di manufatti in allumi-
{ nio, con lo scopo di migliorar-
ne le caratteristiche superfi-
ciall, come una maggiore resi-
sterza alla corrosione e all'a-

ALPINE
ANODIZING

Alpine Anozing La nuova societa in apertura il prossime febbraio

azione di uno strato protettivo
di ossidi, affinché questo risul-
tato sia ottenibile & necessaria
anche l'esecuzione di una serie
di trattamenti preparatori volti
a rendere il pezzo in lavorazio-
ne predisposto ai cambiamenti
superficiali.

Metalcoat accetta le sfide del
mercato e scommette su Al-
pine Anodizing: la nuova nata
andra a puntare suil'eccelten-
za, producendo pochi lotti ma
estremamente di gualitd gra-

B! LA STRATEGIA | Le stime della societa per il 2022 sono del +8% annuo

Uno sviluppo costante
e la voglia di crescere ancora

LA RETE COMMERCIALE E SEMPRE PIU AMPIA, DALUEST AL NORD EUROPA

' orizzonte aziendale di Me-
talcoat & molio ampio, co~

me confermato da Mat-
teo Trombetta Cappellani: “Mel
gruppo Metalcoat ci song diver-
se societd: Alusteel coating che
& una produttiva, Aleu — Allumi-
ni¢ Europa, che & la commercia-
le e segue iL 100% del mercato
estero. Sogra al gruppo c'g la Le-
one Holding, holding di famiglia
che prende il nome da mic figlio,
Riccardo Leore, gia piccolo gran-

de appassionato di architettura..

Come socio la famiglia Chanda-
ria, la guarta famigliz piti impoi-
tante dell'India, nata nel campo
dell'acciaio. Abbiamo anche Ro-
bertc Piperno, il precedente ge-
stare, came socio al 5%, per da-
re un segnale forte di continuita
aziendale con il passato. Stiamao
per chiudere il 2021 con un fattu-
rato aggregato di 43 milioni di eu-
ro e un +25% sul mercato estero,

. ampliando una rete commerclale

importante sui mercati dell'Eu-
ropa dell'Est: Rornania, Bulgaria,
Croazia, Slovenia, Gracia”,

IL. PIANO DI CRESCITA

Il comparto dell'automotive sta
diventando tmo dei riferimen-
ti per Metalcoat: "Siarmo entra-

ri, sia pezzi particolari dell'auto-
mobile. Abbiama una crescita di
gruppo che si attesta intorno at
20% annup, stiamo crescendo in
marnigra importante. Con Aluste-
el Coating riusciamo a produrre o
20mila tannellate di alluminio in
verniciatura, o 70mila tonnellate

di acciaio pre-verniciato in Lin an-
no". L'obiettivo & quello di cresce-
re ancora: “Vogliamo inserirci nel
Nerd Europa: Irlanda, Norvegia,
Olanda e Belgio, [i ¢'& un grosso
mercato dell'alluminio pre-verni-
ciato. Abbiamo stimato una ere-
scita dell'8%. Stiamo rafforzando
il nostro management con degli
specialisti di mercato per riuscire
a entrare nei giri dei grandi, delle
multinazionall: non come compe-
titor, ma per assicurare al cliente
un servizio per piccoli lotti, maga-
ri con colori particaolzri, Vogliamo
essere in grado di completare la
gamma offarta dai big".



